
遊技場 Ｍ＆Ａの進め方
ご相談から譲渡実行までの流れのご案内



M&Aの進め方 事前準備

ヒアリング① ヒヤリング②
アドバイザー
契約

協議

御
社

弊
社

候補先選定

• 業績推移

• 資産状況

• 負債状況

• 譲渡ご検討理由

ｅｔｃ

• 守秘義務厳守

• Ｍ＆Ａ概要のご説

明

まずは現状について

お聞かせください

• ご希望される

▶ 経済的条件

▶ 必須条件・事項

▶ 取組形態

ｅｔｃ

• 最適な取組形態

（譲渡方法）の

ご提案

• 決算、不動産関連

資料などのご提供

（弊社より、

「機密保持契約書」を

差入れ）

• ご提供をいただいた資料

の検証・分析を行い経

済的条件のご提示

• ご提示した経済的条件

と必須条件、事項等を

ご協議

合意・決定を行う

・ 弊社との

「アドバイザー契約」の

ご締結

（締結内容は事前にご説

明させていただき、同意をい

ただきます）

• 合意・決定した条件

をもって譲渡実行ま

での業務を行います

・ ご希望される

候補先選定

・ 打診ＮＧ先の選定

• 候補先のご提示

• 候補先への打診

譲渡情報の漏洩さらに拡散

することのないよう細心の注

意をもって候補先への打診

を行います



M&Aの進め方

打診 意向表明
デューデリ
ジェンス

基本合意

御
社

弊
社

譲渡契約・
実行

• 決算、不動産関連等

の資料開示

• 打診状況を適宜報告

• 譲渡を希望する候補

先より「機密保持契

約書」を取得

• 譲渡条件確認

• 代表者面談 （※）

• 譲渡意向判断

（※）御社、または候補先

より希望があった場合に実施

• 「意向表明書」を取得

（経済的条件、必須条・事

項への対応、譲渡スケジュー

ルなどを記載）

※法的拘束力は付随しない

• 各種資料の開示や質問

への回答などのご対応、ご

協力

• 候補先との折衝・合意

（折衝は御社のご意向の

もと弊社で行わせていただき

ます）

• 候補先よりの資料開示

や質問等の整理

• 候補先との折衝

（経済的条件、必須条

件・事項への対応、譲渡ス

ケジュール、譲渡実行までに

行う引継ぎ等の手続き）

• 「基本合意書」の締結

（法的拘束力が発生）

・ 譲渡実行に向けた

手続きの開始

▶株主総会決議

▶許認可変更手続き etc

• 開示情報に相違はないか、

引継ぎは可能かなどを最

終確認

• 「基本合意書」の作成

（デューデリジェンスで折衝・合

意した内容をすべて盛り込む）

・ 譲渡実行に向けた手続き

の整理、実施のサポート

・ 最終確認のサポート

• 「譲渡契約書」の締結

（最終の本契約書）

・ 実行までに行う手続き

完了の確認

・ 実行時における入金確認

・ 実行時および実行後に行

う手続きの実施

• 入金確認

• 契約後手続き

• 「譲渡契約書」の作成

・ 実行までに行う手続きの

完了へのサポート

・ 実行への立ち合い

・ 実行時および実行後に行

う手続きの実施サポート



安心して、弊社にお任せください。

Ｍ＆Ａにおいては、事前準備が極めて重要です。

その情報が社内も含め漏洩さらに拡散することに必ずなります。
その企業・店舗の価値を棄損することはもとより、風評被害を受けることになります。
絶対に避けなければなりません。

・ 候補先の発掘においては、
１，事前に打診不可先をお伺いし、その先様は除外いたします。
２，手元流動性が高い・資金調達が可能な先様を候補先とし、事前に候補先をご提示のうえ

ご了承をいただいた先様のみに限定いたします。
３，ご了承をいただいた候補先のオーナー様に直接打診いたします。

まとめ

・ 取組形態（譲渡方法）、経済的条件、必須条件・事項等の合意

・ 候補先の選定とその発掘方法の合意

これらの合意がなく候補先等への打診を行うと・・・・・

・ 取組形態（譲渡方法）、経済的条件、必須条件・事項等の合意なくしての候補先発掘は行いません。
（Ｍ＆Ａにおいては、プレマーケティング・テストマーケティングを行うことは、その情報漏洩さらには拡散する
ことに必ずなり絶対に行ってはならないためです。）

弊社では・・・・・
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